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KubettONE è la piattaforma Internet di comunicazione B2B, con gli Operatori del 
Normal Trade (punti vendita, artigiani o professionisti), dove le Aziende Inserzioniste 
pubblicano le loro Promozioni Commerciali, gli Eventi e le Novità.

La piattaforma KubettONE è specializzata per canale merceologico ed è riservata agli 
operatori qualificati da MeTMi attraverso le telefonate del Censimento MMAS.

L’Azienda Inserzionista che ha inviato il messaggio, riceve le segnalazioni dei punti 
vendita che hanno reagito e manifestato interesse. 

KubettONE NON è e-commerce, NON vende prodotti, NON consegna, NON incassa.

La piattaforma KubettONE viene visitata quotidianamente perché è sostenuta da 
azioni di Direct Marketing che MeTMi svolge costantemente attraverso le sue 
periodiche attività di: Contact Center, e-mail marketing, web marketing e dell’invio 
della newsletter di promozioni.

KubettONE Cos’è
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Perché KubettONE è una novità assoluta nelle azioni di Direct Marketing:

Consente di realizzare operazioni di Brand Awareness e Lead Generation con una 
elevata copertura territoriale a costi contenuti

Permette di finalizzare con precisione gli investimenti su Target molto mirati, grazie 
all’alta profilazione del Censimento MMAS nello specifico settore di interesse.

Massimizza la redemption dell’azione promozionale perché i costi sono concentrati 
unicamente sui target che mostrano interesse alla comunicazione ricevuta:

Attività di telemarketing limitati ai «cliccatori»

Focus della Forza Vendita (agenti) su lead ad alta probabilità di successo

Servizio chiavi in mano per il Committente

KubettONE : La trasformazione e l’innovazione nelle campagne DM
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KubettONE Flowchart
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KubettONE sfrutta lo straordinario 
patrimonio di informazioni presenti nei 
database MMAS di MeTMi
Attraverso la piattaforma di Geomarketing 
MMAS gis, l’Azienda Inserzionista può 
selezionare il Trade in target per ciascuna 
comunicazione, definendo specifici territori o 
segmenti di mercato ai quali rivolgere 
l’offerta
Il Trade destinatario (Target), visualizzerà la 
Comunicazione che l’Azienda Sponsor ha 
ideato in modo specifico per lui.

KubettONE MMAS db
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I messaggi inviati al Normal Trade 
possono essere: Novità, Promozioni, 
Cataloghi, Eventi.
La piattaforma è Specializzata per 
canale merceologico e Riservata agli 
operatori qualificati da MeTMi
attraverso il censimento MMAS .

KubettONE La Piattaforma

Il messaggio promozionale dell’Azienda 
Inserzionista viene pubblicato sulla 
piattaforma 
Successivamente viene progettata e 
inviata una DEM verso gli operatori in 
target del settore con lo stesso 
messaggio promozionale dell’Azienda





HOME 
PIATTAFORMA 

ESEMPIO 
CANALE FARMACIA
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Dal portale KubettONE viene inviata la 
DEM al Target Selezionato.
Oltre il 95% del Target legge le email sul 
proprio cellulare: la DEM è realizzata in 
modalità “device responsive” in modo 
da facilitarne la lettura.

Cliccando sull’e-mail l’utente (anagrafica 
già censita MMAS) viene 
automaticamente portato sulla landing
page di presentazione della promozione 
all’interno di KubettONE

KubettONE Direct eMail Marketing
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Advertising content setup del template 
della piattaforma KubettONE:
 Home (Tutte le Offerte e Vetrine di 

Canale)

 Vetrina (Ha carattere permanente)

 Offerta (Tempo determinato da data 
di scadenza)

KubettONE – La Piattaforma: Landing Page, Content e Setup



 
Contenuti: Profilo Azienda; Contatti, 
Video; Slide Show; Content; Brochure; 
Cataloghi; Promozioni; Offerte; Call To 
Action; Click Through Options
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Graphic design (email template) e content arrangement: immagini + testi + CTA

Approccio Responsive design

DEM: Applicazioni e Obiettivi – Content e Graphic Design

BRAND AWARENESS LANCIO NUOVI PRODOTTI INVITO EVENTO WEBINAR / FORMAZIONE RACCOLTA DISPONIBILITA’ APPUNTAMENTO

TELEMARKETING E 
LEAD GENERATION
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Inviate: 12.457
Recapitate: 11.858 (cause: 
disiscritti e bounce)

Aperture: 
Totali 19,08%
Uniche 12,11%

Click: 
Totali 0,90%
Unici 0,61%

KubettONE DEM Target & Reporting - case history
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REPORT DETTAGLI: Lettori - case history

Lettori Totali 12,11:

Lettori con immagini 8,75%

Lettori senza immagini 3,36%

Aperture medie per utente 
1,58%

La giornata migliore in termini di Open 
Rate risulta essere Martedì 2019/02/05 

Click To Open Rate: Totale 0,90% (CTOR 
è misurato quando un lettore dopo
aver aperto Clicca sul tasto della CTA).

CTOR è un dato cruciale che può
determinare l’effettiva efficacia del 
messaggio.
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Azione di telemarketing sui Contatti che hanno 
interagito con la campagna DEM - «cliccatori»

Contenimento degli investimenti in 
telemarketing perché accuratamente 
targettizzato 
Rispetto della normativa sulla privacy
Redemption più sicura

KubettONE TeleMarketing e Lead Generation

VANTAGGI

Contatto telefonico per incrementare la 
Conversione dei Lead in opportunità e non 
perdere nessuna occasione di business -
«Chiusura del Cerchio»
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KubettONE TeleMarketing e Lead Generation – case history Report: raccolta disponibilità appuntamento

Il risultato della prima azione di 
Telemarketing è stato di n. 100 lead
disponibili  a ricevere la Visita di un 
Funzionario: redemption del 14%

Nella seconda campagna di Recall il
53% ha confermato la volontà ad
essere visitati dal Funzionario. Inoltre
il 25% dei lead ha espresso
l’intenzione di un incontro conoscitivo
nei mesi successivi

14%
2%

16%

68%

Esito contatto 1° Azione Telemarketing

Disponibilità ad una visita
Agente/Funzionario Vendita

Già in contatto con
funzionario

Contattare altra Sede

Non interessato

53%

25%

2%

20%

Esito contatto 2° Azione Telemarketing

Disponibilità ad una visita
Agente/Funzionario Vendita

Incontro conoscitivo più
avanti

Già in contatto con
funzionario

Non interessato

Risultato Campagna DEM «Cliccatori»:  
Contatti: 733

Due campagne Telemarketing: 

Call – 733 Chiamate

Recall – 100 Chiamate
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KubettONE Vantaggi

La piattaforma Multichannel Marketing 
Model dedicato al mercato B2B, che integra 
tra loro in modo coordinato e strutturato, 
applicazioni di: 
• CRM
• Digital Marketing
• DEM
• Telemarketing

KubettONE 4.0 è il tuo Sales Network B2B
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